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想要经营好一个农村淘宝店，那么你就需要做一个运营计划书。

以下是小编 J.L分享的农村淘宝的经营计划书，更多热点创业项目欢

迎您继续访问 (chuangye.)。

一、农村淘宝的未来发展前景

微商购物目前在城镇非常受欢迎， 大部分的人由原来的排斥不信

任尝试购物狂人。由于农村的消息传播比较慢，信息比较闭塞，糖猫

对于淘宝的了解非常少， 在一些特别偏僻的角落里， 他们可能只知道

现在有电脑，当时不知道电脑可以用来做什么 ?也不知道淘宝是什么 ?

并且，没给省份都有几个比较贫困的地区，全国一共有 23 个省份。

我们就做一个保守估计，假设每个省有一个贫困地区，那也有 23 个

贫困地区。这 23 个地区就是潜在的客户。所以，农村淘宝的未来是

一片光明。

二、农村居民的生活状况如何

1.居民消费：价格高，品种少，质量差， 商场相对集中城市，

交通不便 ; 
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2.农产品销售：渠道少，难推广，物流少， 缺少规划 ; 

3.农产品生产：产品成本高，品种单一，供求信息相对较少。

三、农村电子商务发展分析

通过分析农村居民生活现状， 得出结论，农村电子商务时间已经

成熟，并且县政府非常重视，经济作物非常充足，只是没有量化。村

民普遍意识提高，对电子商务知识的普及， 以及对淘宝大家都很认可。

四、有阿里巴巴集团的支持

阿里巴巴集团未来投资三大战略：

a.农村电子商务 ; 

b.跨境电子商务 ; 

c.数据基础。

五、农村淘宝店主的优势
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本地人，老乡对我有信任。性格温和，待人礼貌，并且有多年淘

宝购物经验，非常熟悉淘宝购物流程，有帮助村民网购商品的经验。

六、开业流程

1.开业前宣传：

a.平面宣传：可以做一些传单、横幅会让海报来进行宣传，让村

民们知道有农村淘宝这回事 ; 

b.网络自媒体重点对象：淘友 微信 钉钉 旺旺 往来 QQ 群 朋

友圈等。

2.开业当天方案

a.放鞭炮：吸引村民注意 ; 

b.邀请村里领导出场，致词剪裁 ; 

d.开展促销活动，村民们一定会去捧场的，为什么 ?因为便宜啊 ! 

3.当天需要注意的有：
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a.开业当天参加人员，要熟悉村淘的情况与开业流程 ; 

b.站点设置宣传页供其他顾客自取 ; 

c.现场人数过多，还需要人员来维持秩序，保障现场安全 ; 

d.确保有足够的资金完成开业的代买工作 ; 

e.专人负责促销活动，如礼品发放等 ; 

f.开业当天所有人员务必提早到岗，确保各项工作准备到位 ; 

g.对于开业当天来不及选购的顾客， 可进行登记，后续二次营销。

农村淘宝的运营方案模式

当城市网购市场规模突破一万亿， 相较于农村网购市场仿佛就没

有了发展空间，而这时互联网 +农村业务俨然成为拉动电商行业高速

增长的新引擎。阿里重点计划农村淘宝也已经到了天时、地利、人和
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的时候，那怎样的运营方案才能在阿里的农村淘宝里抓住商机开拓新

市场呢 ? 

实行农村淘宝运营从农民消费的角度来讲：

因为农村市场有着巨大的潜力， 阿里巴巴重点战略农村淘宝， 在

xx年提出千县万村计划中的核心部分： 在 3~5年内投资 100亿元建立

1000个县级运营中心和 10万个村级服务站。 随着这些服务站的相继

建立，淘宝卖家还想用老思路去运营农村淘宝是万万行不通的。 因为：

1.农村淘宝服务站帮忙购物

农民买家是在农村淘宝服务站的代购员的帮助下在网上进行挑

选产品和下单的，这就打消了农民对信息技术的不熟悉导致不会网购

的顾虑。同时服务站还提供物流收货、资金结算、网上代卖、贷款、

本地生活等服务， 而想要称成抓住农村淘宝商机的第一人， 首先就是

要搞定这些代购员。

举个例子：农民朋友在想买种地的化肥， 但是自己家里没有电脑，

这个时候他能去农村淘宝服务站找代购员帮忙， 直接在农村淘宝店主

的网店，挑选完成后，直接找代购员下单填地址，等收到货以后，代

购员将会通知这位农民朋友去验货，如果觉得满意直接付款 ;如果不
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满意，也没有关系，直接把衣服交给农村淘宝退货即可。

2.物流问题

网店物流问题大概是存在最多质疑的，从前大家对农村的印象

是：商业流通效率低下，市场信息滞后，很多地方物流都无法到达。

但深入了解淘宝的村淘战略， 你会发现农村淘宝的物流成本可能比城

市快递更加便宜。

打个比方：一个农民朋友想要买一双鞋子， 那么他在本村服务站

通过代购员下单后，卖家发货，包裹是通过菜鸟物流 (将来也许会有

其他物流 )发送到各个县村淘宝服务中心，再由该中心发往村淘宝服

务站，最后由农民自己去服务站取，不用自己去找淘宝快递公司，这

中间就省去了快递派件的程序。

3.村名购物流程化

接地气的购物流程更适合农村淘宝。 随着淘宝深入农村， 越来越

多的零基础网民开始在网上买东西， 适宜地推出简化的购物流程更能

迎合农村网购人群。 因为很大一部分人连支付宝都没有， 所以追求高

大上反而会阻碍其网购的脚步。买东西时，村民可以暂缓付款，先试

穿(用)后，直接付现金给代购员 ;卖东西时，村民自由选择现金或者汇
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款的方式。

4.农村淘宝将涉及各行各业

首先服饰类，虽然农民朋友不太追求时尚， 但基础的服饰例如冬

天需要保暖，购买羽绒服、 保暖内衣的比比皆是，而网上比现实市场

价格更低对于农民更加实惠。其次，农药、化肥、农具，再者生活用

品等等，这些都是不可忽略的潜力市场。随着生活水平的提高，农民

的消费能力其实早已翻番， 甚至网购消费将在十年或二十年后超越城

市网购消费水平。

5.农村淘宝绝不出现假货

村淘计划杜绝农村淘宝中的假货、次品。千万不要用假货，次品

去蒙蔽农民朋友 !传统淘宝模式下，买家买了假货最多给个差评，虽

然开网店卖家只需了解淘宝中差评处理办法， 但是村民朋友因为要通

过其他方式进行维权实在麻烦重重。 但要进入农村淘宝市场的商品第

一步就是必须加入淘宝的村淘计划， 如果你的商品没有出现在村淘计

划中，代购员是无法下单购买的。

PS:已经加入了村淘计划的商家一定要注意了 !假如你的产品出现

了假货或伪劣产品， 那么你将被村淘清理出去， 且永远没有机会再开
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发农村市场。假如你的产品与描述不相符，虽然是真货，但质量没那

么好。也将失去大片市场， 代购员会告诉农民别买这个， 质量太差了，

上次 xx 买了就上当了。若你产品质量好则反之，或许代购员将主动

为农民朋友推荐你家的产品。

内容仅供参考


